
Probă scrisă la Educaţie antreprenorială 
proba F 

Sesiunea iunie-iulie 2006                                                                                        Varianta 3 
 
♦ Toate subiectele sunt obligatorii. Se acordă 10 puncte din oficiu. 
♦ Timpul efectiv de lucru este de 3 ore. 
 
 
I.  Scrieţi, pe foaia de examen, litera corespunzătoare răspunsului corect: 
 
 
  1. Antreprenorul apelează la serviciile unor firme specializate în acordarea de 

consultanţă (asistenţă) în vederea începerii unei noi afaceri de producţie, atunci când 
intenţionează să: 

a. declare nulitatea firmei 
b. prezinte produsele principale 
c. îmbunătăţească relaţiile cu clienţii 
d. selecteze oportunităţile pieţei                     5 puncte 

 
2. Între caracteristicile întreprinzătorului de succes nu se regăseşte: 

a. abilitatea de a evita asumarea responsabilităţilor 
b. capacitatea de a munci eficient 
c. abilitatea de lua decizii cu promptitudine 
d. capacitatea de a negocia constructiv                                                          5 puncte 

 
 3. Pentru a măsura capacitatea activelor curente ale unei societăţi comerciale de a 

acoperi plata datoriilor pe termen scurt, indicatorul care se utilizează este: 
a. rata lichidităţii curente (rata lichidităţii generale) 
b. viteza de rotaţie a stocurilor 
c. rata de îndatorare (rata datoriilor) 
d. rentabilitatea activelor totale                                                                                5 puncte 

 
  4. În cadrul planului de afaceri, planul de marketing cuprinde informaţii despre: 

a. structura organizatorică a întreprinderii şi echipa managerială, precum şi despre politica 
de salarizare 

b. tehnologia şi capacităţile de producţie, precum şi despre fluxul tehnologic 
c. metodele de vânzare şi reclamă, precum şi despre punctele de desfacere 
d. veniturile şi cheltuielile prognozate pentru perioada următoare, precum şi despre fluxul 

de numerar                                    5 puncte 
 
  5. În cadrul relaţiilor dintre întreprinzător şi mediul său exterior, nu se includ relaţiile cu: 

a. angajaţii  
b. camera de comerţ şi industrie 
c. instituţiile bancare 
d. primăria                                                                                             5 puncte 

 
  6. O întreprindere înregistrează următorii indicatori (exprimaţi în u.m.): profit net = 

125.000, active totale = 450.000, capital social = 75.000, profit brut = 200.000, cifra de 
afaceri = 550.000. În aceste condiţii, rentabilitatea activelor totale este de: 

a. 0,27% 
b. 0,44% 
c. 27,77% 
d. 44,44%                                                                                     5 puncte 
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II. Fie următoarele noţiuni: oportunitate a pieţei, purtător al ofertei. 
 Evidenţiaţi o corelaţie existentă între cele două noţiuni, redactând un text, de aproximativ 

o jumătate de pagină, în care să le utilizaţi în sensul specific economiei.    10 puncte 
 

III.  În contextul evoluţiilor economice complexe din mediul de afaceri al ultimilor ani s-a 
constatat că evaluarea potenţialului afacerilor trebuie să aibă în vedere – între altele – şi 
incidenţa factorilor de risc în domeniul de operare. 
A. Menţionaţi două dintre tipurile de comportamente (atitudini) ale antreprenorului în 

situaţii de risc.             6 puncte 
B. Explicaţi câte un efect pe care riscul tehnologic – determinat de ritmul accelerat al 

progresului tehnic şi implementarea rezultatelor lui de către firmele concurente – îl 
are asupra: 
a) amortizării echipamentelor tehnice de producţie; 
b) rentabilităţii firmei; 
c) capacităţii firmei de a face faţă concurenţei.        9 puncte 

 C.   Pornind de la legătura dintre planul de afaceri şi reuşita în afaceri, analizaţi succint 
importanţa pe care o are pentru succesul unei afaceri identificarea corectă, de către 
antreprenor, a riscurilor şi dificultăţilor posibile.        5 puncte 

 
IV. Următoarele date sunt extrase din situaţia contabilă a unei firme: 
 

Sume disponibile în casă: 
500.000 u.m. 

Plăţi furnizori: 
800.000 u.m. 

Sume debitoare (de încasat de la clienţi): 
750.000 u.m. 

Impozite pe salarii: 
400.000 u.m. 

Total net active curente (circulante): 
3.500.000 u.m. 

Credite bancare pe termen scurt: 
75.000 u.m. 

 
Se mai cunosc: profitul net obţinut de firmă = 1.000.000 u.m., impozitul pe profit = 
300.000 u.m., amortizarea = 1.000.000 u.m., rata lichidităţii generale (curente) = 175%, 
rata rentabilităţii activelor totale = 10%, viteza de rotaţie a stocurilor = 5, valoarea 
mărfurilor vândute de către firmă = 2.500.000 u.m. 
Pe baza datelor de mai sus şi scriind explicit formulele pe care le utilizaţi, calculaţi în u.m.:  
a) totalul pasivelor curente; 
b) totalul activelor (net); 
c) stocurile de produse finite; 
d) salariile nete ale personalului; 
e) sume disponibile în conturi curente (conturi la bancă); 
f) activele fixe brute.          30 puncte 
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